Kunden & Partner binden

Geschenke erhalten die Freundschaft.

Binden Sie lhre Kunden und Partner mit daydreams.

4

day dreams



Kundengeschenk & Pramie

Beziehungspflege:

Geeignete Anlasse:
v" Neukundenpréamie v" Kunden werben Kunden

v" Vertragsabschluss v" Mitgliedschaften

Schaffen Sie einen zusatzlichen Anreiz, Ihr
Kunde oder Mitglied zu werden. Mit einem
Kurzurlaub von daydreams als Pramie
schenken Sie Neukunden eine entspannte
Auszeit, laden Ihre Marke positiv auf und
binden sie nachhaltig an Ihr Unternehmen.

Individualisierung:

Wunschdesign

Personliche Botschaften
Produktanpassung nach lhren
Winschen

u.v.m.
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Mehrwert fir Bestandskunden

Details:

Kurzurlaub von daydreams in Ihrer
Kunden-Vorteilswelt oder als Geschenk flr
besonders treue Kunden verschafft Innen
hochste Loyalitat und Zufriedenheit bei
Ihren Bestandskunden.

Individualisierung:

Wir erarbeiten gern ein individuelles
Konzept, abgestimmt auf Ihre Marke und
Ihr Produkt.

Geeignete Anlasse:

v' Up-Selling Pramie v" Kundentreue

v' Geburtstag v" Kunden werben Kunden
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Produkterwelterung

Details:

Der Reiseclub von daydreams zahlt aktuell
20.000 Mitglieder. Bieten Sie Ihren
Kunden die Moglichkeit, die Vorteile des
Reiseclubs zu nutzen und machen Sie Ihr
Produkt damit noch attraktiver.

Individualisierung:

Wir erarbeiten gern mit Ihnen ein Konzept
zur kundenorientierten Erweiterung lhres
Produktes mit dem daydreams Reiseclub.

Das bietet der daydreams Reiseclub lhren Kunden:
v' Auswahl handverlesener Partnerhotels in ganz Europa v Personliche und individuelle Reiseberatung

v' Zugang zu kostenlosen e-Magazines wahrend der Reise
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Sales Promotion

Details:

daydreams bietet sich als attraktiver
Partner fur Sales Promotions an. Werten
Sie lhre Produkte mit der Chance, einen
Kurzurlaub zu gewinnen, auf und steigern
Sie dadurch den Abverkauf Ihrer Produkte.
Erfolgreiche Kooperationen mit namhaften
Marken sprechen fir sich.

Individualisierung:

Wir erarbeiten gerne ein individuelles
Sales Promotion Konzept fur Ihr Produkt.
Sprechen Sie uns einfach an!

Nutzen Sie daydreams fir Ihre Sales Promotion:
v' Gewinnspiele v' Freiaufenthalte

v" Redaktionelle Beitrage v" Neukundenpréamie

\V

day'dreams



I Gewinnspiele

Details:

Steigern Sie die Teilehmeranzahl an

Ihrem Gewinnspiel: Mit attraktiven Gewinnen
von daydreams. Ob kostenloser Kurzurlaub,
DreamCards oder Hotelgutscheine:

Urlaub als Hauptpreis schnenkt Ilhrem
Gewinnspiel die nétige Aufmerksamkeit.

Individualisierung:

* exklusive Hotelaufenthalte
* Personalisierte Gewinne

* u.v.m.

Attraktive Gewinne fir Ihr Gewinnspiel:

v Kurzurlaube v" DreamCards

v" Hotelgutscheine v" Verzehrgutscheine
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Handlerincentivierung

Details:

Schaffen Sie einen groR3eren Stellenwert fur
Ihr Produkt im Handel. Belohnen Sie lhre
besten Handler mit entspannten
Kurzurlauben von daydreams und festigen
Sie dadurch nachhaltig erfolgreiche
Geschaftsbeziehungen!

Wir machen lhnen gern ein individuelles

Angebot fir eine attraktive
H&andlerincentivierung.
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Ihr Ansprechpartner

Q
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Boas Prien
Junior Account Manager

Email: boas.prien@burda.com
Tel.: +49 (0) 781 84 6863

Ich freue mich auf Ihre Anfrage.
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